
営業 募集要項

雇用形態

仕事内容

当社が展開する自動車販売店

『BCN』『チューブ』に

ご来店いただいたお客様に対し、

中古車・新車の販売・ご提案等を行っていただきます！

＜＜具体的には＞＞

◎買取査定（資格不要）

オークション仕入れ車のチェックや査定

◎ネット登録・メール対応

Goo・カーセンサーなどで在庫掲載や問い合わせ対応

◎来店客への提案

中古車・新車の販売や買取のご案内

◎契約手続き・フォロー

成約後は手続きとアフターフォロー、点検・車検の案内

◎店舗作りもお任せ

展示車配置や店内装飾などお店作りにも参加

＜入社後の流れ＞

営業出身の社長自ら研修に関わる手厚い育成体制あり！

▼先輩と一緒に商談に同席

▼車の査定やヒアリングの流れを学ぶ

▼「どんな車種が好みか？」などの販売スキルを実践で習得

未経験でも1年目から“稼ぐ力”を身につけられます。

正社員

1 / 3



給与・手当

月給 26万7470円 〜 73万5000円

※基本給・固定残業代の総額

基本給：月給 20万3000円 〜 55万7840円

固定残業代：あり

1ヶ月あたり6万4470円 〜 17万7160円（固定残業時間：1ヶ月あたり42

時間）

固定残業時間を超えた勤務時間については別途残業代を支給

【手当】

■交通費支給

車通勤の方はガソリン代支給あり（規定有）

■家族手当（配偶者月1万円・子1人につき月5千円）※規定あり

■資格手当（整備・保険など）

■達成手当あり

【昇給】

年1回（4月）

【賞与】

年2回（7月・12月）

必要な経験等

■学歴不問

■未経験歓迎

■第二新卒歓迎

＜必須条件＞

・普通自動車運転免許（AT限定可）

・営業・接客・販売などの対人折衝の経験

┗携帯ショップや保険、商材提案などの経験がある方は尚歓迎

＜こんな方を求めています！＞

◎「ガッツリ稼ぐ」ことを目標に自分を磨き続けられる

◎成果＝収入、という世界で力を試したい

◎変化を恐れず、ゼロから挑戦できる

◎新しい仕組みやチャレンジを前向きに楽しめる

◎収入もキャリアも、自分の手でつかみ取りたい
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勤務時間

勤務形態：固定時間制

総労働時間：1週あたり40時間

勤務時間：

①10:00〜19:00

②11:00〜20:00

(休憩時間 1時間00分)

【基本的に無駄な残業は一切なし！】

メリハリをつけて働くことができます。

福利厚生

【社会保険】

健康保険、厚生年金保険、雇用保険、労災保険

【福利厚生】

・従業員割引制度

┗車両購入・車検・点検・飲食・温浴施設割引

・退職金制度

・各種報奨金制度

・マイカー通勤可（駐車場完備）

※当社所定の任意保険加入

休日・休暇

完全週休2日制（毎週水+他1日シフト制）

※水曜日は全店定休日です

◎年間休日117日＋計画有給5日

※実質122日以上の休日

・年末年始休暇

・年次有給休暇

・特別休暇

・慶弔休暇

・産休・育休（取得・復帰実績あり）

・子の看護休暇（有給）

┗年次有給休暇とは別枠で付与

・短時間勤務制度あり
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